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Wetteri-konserni on yk-

si suurimmista yksityisista
autoliikkeista Suomessa.
Konserniin kuuluu henkilo-
autojen myynnista, huollosta
ja varaosaliiketoiminnasta
vastaava Wetteri Oy seka ras-
kaan kaluston puolella toi-
miva Wetteri Power Oy, joka
vastaa toiminta-alueellaan
Volvo Finland Ab:n edusta-
mien tuotteiden myynnista
ja jalkimarkkinointipalvelus-
ta. Wetteri Powerin toimialue
kasittaa maantieteellisesti
noin puolet Suomesta.

JUSSI MIKKOLA

Wetteri Power toimii yhteensa seitse-
massa toimipisteessa Keski- ja Pohjois-

Pohjanmaalla, Kainuussa ja Lapissa.

Maantieteellisesti toimialue kasittaa
noin puolet Suomen pinta-alasta.
"Toimialue luo tietenkin omat
haasteensa toimintaan; asutus on
harvaa ja etaisyydet pitkia. Ne ovat
seikkoja, jotka taytyy ottaa huomi-
oon kaikessa toiminnassa. Myds ajo-
neuvokanta poikkeaa jonkin verran
siita, mita se on esimerkiksi paakau-
punkiseudulla’, sanoo Wetteri Powerin
toimitusjohtaja Antti Ollikainen, jolla
on kuorma-autokaupasta vuosien ko-
kemus, myos Etela-Suomessa.
Wetteri Power tyollistaa talla het-
kella noin 130 ammattilaista, joista 10
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tyoskentelee automyynnissa ja loput
mita moninaisimmissa jalkimark-
kinoinnin tehtavissa. Koko Wetteri-
konsernissa tyontekijoita on noin 500.

Voittopuolisesti raskaita
Wetteri Powerin osuus koko Suomen
uusien Volvo-kuorma-autojen myyn-
nista on noin 16-17 prosenttia, ja sa-
massa suhteessa kauppa kay Renault
Trucks -tuotteilla.Yli puolet uusista au-
toista on nelja- tai viisiakselisia.
"Juuri se, etta suuri 0sa myymis-
tamme autoista menee hyvinkin
raskaaseen kayttoon, 16-litraisten
segmenttiin, vaikuttaa siihen, etta
Renaultia emme voi joka kauppaan
tarjota. Ehka viela on ennakkoasen-
teitakin, mutta kun taloon on kerran
yksi Renault myyty, seuraava tullaan
sitten jo ostamaan. Tuotteisiin ollaan
oltu hyvin tyytyvaisia’, sanoo Ollikai-
nen.

Huollot ja korjaukset
raskaaseen kalustoon
Jo ennen ensimmaistakaan tyotehta-
vaansa uusi kuorma-auto kay ainakin
lyhyesti jalleenmyyjaliikkeen korjaa-
motiloissa  luovutustarkastuksessa
ja mahdollisesti loppuvarustelussa.
Huolettomien kilometrien kertymi-
nen jatkossakin edellyttaa maaraai-
kaisia kaynteja huollossa ja toisinaan
saattaa korjaaminenkin olla tarpeen.
Wetteri Powerilla hoituvat huol-
lot ja korjaukset niin kuorma-autoihin
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kuin niiden peravaunuhinkin. Myos
vauriokorjaukset ja uusien autojen
varustelut ovat paivittaista korjaa-
moiden tyota. Etenkin Oulussa, Kok-
kolassa ja Rovaniemella myos linja-
autoyhtiot ovat merkittava osa asia-
kaskuntaa.

"Meilla on kaikilla toimipisteilla
paikallinen katsastusyritys laheisyy-
dessa, jonka kanssa teemme yhteis-
tyota. Taalla Oulussa katsastuskont-
tori toimii meidan tiloissa, erillisessa
hallissa kyllakin. Valimatkaa taitaa ol-
la seitseman metria”, Antti Ollikainen
sanoo hymyillen.

Service center
Wetteri Powerilla on kaytossa oma
Service Center, joka toimii huolto- ja
korjaustoiminnan tukena. Se koordi-
noi toimintoja seka laatii huoltosuun-
nitelmat ja -sopimukset autoihin. Noin
/0 prosenttiin Wetteri Powerin myy-
mista uusista autoista tehdaan huol-
tosopimus. Lisaksi Service Centerin
tarkeana tehtavana on koota tietoa
korjaamoilta ja ajoneuvoista.
"Tavoitteena on mahdollisimman
korkea kayttoaste asiakkaan kalus-
tolle, ja se edellyttaa ennakoivia toi-
menpiteita. Se puolestaan edellyttaa

kattavaa historiatietoa ajoneuvoista.

Ajoneuvon kayttaytymisen ja laajan
kokemusperaisen tiedon perusteella
voidaan ennakolta paatella esimerkik-
si jonkun tietyn komponentin elinkaa-
ren olevan loppumaisillaan, ja se voi-

Antti Ollikainen on toiminut Wetter:
Power Oy:n toimitusjohtajana vuoden
2018 alusta. Sita ennen han tyoskente-
li yhtiossa teknisen palvelun johtajana
kymmenen vuoden ajan. Volvo-kuor-
ma-autojen parissa han on tyoskennel-
lyt jo vuosituhannen vaihteesta saakka.

daan vaihtaa tai korjata ennen kuin
rikkoutuminen aiheuttaa laajempaa
vahinkoa”, sanoo jalkimarkkinointi-
paallikkd Marko Kolppanen.

Kerattya tietoa hyodynnetaan
myos korjaamojen menetelmien ja
tyotapojen kehittamisessa. Kolppa-
sen mukaan mekaanikkojen arvokasta

Marko Kolppanen nimitettiin Wetteri
Powerin jalkimarkkinapaallikoksi kaksi
vuotta sitten vastaamaan yhtion jalki-
markkinointitoiminnoista.

kokemusperaista tietoa pyritaan tal-
lentamaan ja jakamaan koko yrityk-
sen henkiloston ja siten asiakkaiden
hyodyksi.

Rengaspalvelut
Jokaisessa Wetteri Powerin toimipis-
teessa on tarjolla taydet raskaan ka-
luston rengaspalvelut. Myynnissa on
seka uusia etta pinnoitettuja renkaita,
ja tietysti asiakkaiden omien renkai-
den pinnoitukset hoituvat Wetteri Po-
werilla. Renkaita myydaan noin 6 000
kappaletta vuodessa.
"Rengaspalvelut toimivat samoil-
lalaajoilla aukioloajoilla kuin muutkin
korjaamotoiminnot. Lisaksi mekaanik-
komme havainnoivat rengastoiden
yhteydessa muutenkin ajoneuvon
kuntoa, jalahes loppuun kuluneet jar-
rupalat tai vaurioitunut pyoranpultti
voidaan vaihtaa saman tien”, Kolppa-
nen kertoo.

Keskitetty vaihtoautomyynti
Vaihtoautot ovat oleellinen osa kuor-
ma-autokauppaa. Wetteri Powerilla
on oma vaihtoautokeskus Oulun toi-
mipisteen yhteydessa. Se on toiminut
noin vuoden ajan, ja vaihtoautojen
myyntia hoitaa Pekka Karppinen.

"Taalla vaihtoautot ovat kaikkine
tietoineen kootusti yhdessa paikassa,
joten valikoima on helposti ja katta-
vasti esiteltavissa kiinnostuneille. Ai-
van kaikkia vaihtoautoja ei kuitenkaan
Ouluun tuoda, silla joillekin on ostaja
tiedossa jo ennen kuin se vapautuu
edelliselta omistajalta. Silloin myynti-
kin tapahtuu paikallisen myyjan toi-
mesta’, Karppinen kertoo.

Vuokraus vleistyy

Varsin tuore Wetteri Powerin palvelu-
muoto on kuorma-autojen vuokraus.
Toiminta tapahtuuVolvo Truck Rental
-brandin alla yhteistyossa Volvo Fin-
landin kanssa. Wetteri Powerilla on
omia autoja vuokrattavana, mutta so-
pivan puuttuessa se voidaan vuokra-
ta myos Volvo Finlandin laajasta vali-

koimasta Vantaalta. Kuvio toimii myos
toisin pain.

"Tassa tulee esille juuri oman
toiminta-alueemme erityispiirteet.
Meilla vuokra-autot ovat raskaam-
paan ajoon tarkoitettuja”’, Antti Olli-
kainen sanoo. "Kuorma-auton vuok-
raaminen on yha yleisempaa. Syita on
useita, mutta paaoman vapauttami-
nen on yksi merkittavimpia. Lyhyeksi
ajaksi voidaan vuokrata esimerkiksi
vauriotilanteen tai yllattavan toiden
lisaantyminen takia

Wetteri Powerin vuokraustoimin-
nan hoitaminen kuuluu vaihtoauto-
myyja Pekka Karppisen tehtaviin. Jar-
jestely on sikalikin toimiva, etta tietyin
edellytyksin vuokralle voidaan antaa
myos vaihtoauto.

Volvo- ja Renault Trucks -kuorma-
autojen palvelut

Viime vuoden kevattalvella Wetteri
Powerin ja Volvo CE:n virallinen so-
oimus Volvo-maarakennuskoneiden
nuolto- ja korjaamotoiminnasta paat-
tyi. Toimitusjohtaja Antti Ollikaisen
mukaan tiloille on loytynyt kayttoa
ja tyontekijoille toita jo lahes saman
verran, kuin aiemminkin oli.

"Meille on vankasti rakennettuja
tiloja ja osaavaa henkilokuntaa, joita
voidaan oivallisesti hyodyntaa kuor-
ma-autojen ja peravaunujen parissa
tehtavissa toissa. Etenkin paallira-
kennetyot ovat sellaisia. Ja kylla me
maansiirtokoneita korjataan ja huol-
letaan edelleenkin paivittain’, Ollikai-
nen paattaa.

Joulukuun alussa Wetteri
Powerin Kokkolan toimi-
pisteen automyyja Topi
Myllykangas luovutti Volvo
FH 460 LNG -auton kokko-
lalaiselle Huhtala Logistics
Oy:lle. Auto tulee liikennoi-
maan Oulun ja Seinajoen
valilla.

Huhtala Logisticsilla tuotannon
suunnittelijana toimivan Joni Ris-
timaen mukaan viime vuonna Ou-
luun ja Seinajoelle avatut LNG-kaa-
sutankkausasemat mahdollistavat
kaasukayttoisen auton kayttami-
sen joustavasti kyseisten kaupun-
kien valisessa lilkenteessa, ja jake-
luajossa niita ymparoivilla talous-
alueilla.

Kuljettajat Eemeli Kettunen ja
Juuso Joensuu olivat mukana kayt-

Varustelu ja paallirakenteiden asentaminen autoihin on osa Wetteri Powerin
Oulun toimipisteen arkea. Viime vuonna paattynyt sopimus Volvo CE:n kanssa
on vapauttanut tiloja ja henkilostoa kuorma-autojen parissa tehtaviin toihin

Pekka Karppisen tehtaviin kuuluvat vaihtoautojen myynti ja Volvo Truck Rental
-toimintojen hoitaminen. Wetteri Powerin vaihtoautotoiminnot on keskitetty
Ouluun.

Pohjois-Suomen ensimmainen LNG-Volvo
Huhtala Logistics Oy:lle
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Huhtala Logistics Oy:lle luovutettua Volvo FH 460 LNG -autoa olivat vastaan-
ottamassa Joni Ristimaki (vas.), Juuso Joensuu ja Eemeli Kettunen.

""" sailio kaytiin tayttamassa Oritkarin
massa uutta autoa. Yhtena koulu- kaasutankkausasemalla.

tuksen osana uuden auton kaasu-
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